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Problema

Pianificare un matrimonio pud essere travolgente e ri-
chiedere molto tempo. Il mercato & frammentato e ca-
ratterizzato da molti piccoli fornitori, spesso privi di una
presenza online. Per essere sicuri della qualita del for-
nitore, si finisce spesso per scegliere coloro che gia si
conoscono o che sono stati raccomandati da conoscenti
e famigliari.

Soluzione

WeSaidYes & una piattaforma che riunisce coppie e for-
nitori, semplificando I'organizzazione del matrimonio.
Mediante la pubblicazione di immagini di matrimoni re-
ali sui quali vengono taggati i rispettivi fornitori, si vuo-
le cosi fornire ispirazione e digitalizzare il passaparola.
Proprio quest’ultimo aspetto € cid che ci distingue dai
nostri competitors, dove i fornitori di prestazioni per
matrimonio possono semplicemente pagare la loro pre-
senza ma non vengono direttamente raccomandati da
altre coppie quale segno di qualita, dando cosi un’im-
pressione autentica e una migliore valutazione dei ser-
vizi di fornitori. Inoltre, attraverso opzioni di filtraggio,
gli sposi ricevono un’ispirazione mirata in base alle loro
esigenze (ad es. matrimonio estivo nei pressi di Lugano).
| fornitori, invece, hanno a disposizione una piattaforma
di marketing sulla quale possono raggiungere un ampio
bacino di coppie - un “one-stop-shop” attorno all’orga-
nizzazione del matrimonio.

Mercato

Per cominciare, il nostro mercato sara la Svizzera - per
guesto motivo la piattaforma sara nelle tre lingue nazio-
nali e in inglese. Prevediamo in un secondo momento di
espandere la nostra presenza ai paesi limitrofi Italia, Ger-
mania, Austria e Francia.
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